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Funktionsudbud er en udbudsform,
hvor man som ordregiver ikke specifi-
cerer en bestemt Igsning, men i stedet
stiller krav til funktioner, som tilbudsgi-
veren skal opfylde. Dette kan give bade
fordele og ulemper i forhold til mere
traditionelle udbudsformer.

n af fordelene ved funktionsudbud er, at

det kan fere til innovative lgsninger, da

detgiver tilbudsgiverne frihed til at finde

den bedste lasning pa opgaven. Detkan
i visse tilfeelde ogsa resultere i lavere omkostninger,
da tilbudsgiverne kan finde mere effektive mader at
opfylde kravene pa. Det kan ogsa give en mere flek-
sibel lgsning, da tilbudsgiveren kan tilpasse lasnin-
gen til de specifikke behov, der er. Det kraever dog, at
funktionsudbuddet er rimelig detaljeret, hvad angar
beskrivelsen af det, der @nskes udfert, saledes at der
ikke er tvivl om, hvorvidt den gnskede funktion og
kvalitet er opnaet ved afleveringen.

En anden fordel ved funktionsudbud er, at det
kan fare til mere konkurrence pad markedet. Det kan
give flere tilbudsgivere mulighed for at byde pa op-
gaven, og dermed kan man fa bedre priser og bed-
re kvalitet pa lasningen. Det kan ogsa fare til mere
dbenhed og gennemsigtighed i udbudsprocessen,
da det er lettere at sammenligne tilbuddene.

En af ulemperne ved funktionsudbud er, at det
kan veere sveert at fastleegge kravene til lgsningen,
da man ikke specificerer en bestemt lgsning. Det
kan ogsa fere til, at tilbudsgiverne ikke forstar op-
gaven og kravene tilstraekkeligt, fordi funktionsud-
buddet er for ukonkret, hvilket kan resultere i util-
straekkelige eller fejlagtige tilbud.

ved funktionsudbud

En anden ulempe ved funktionsudbud er, at det
kan tage laengere tid at evaluere og veelge den bed-
ste lgsning, da der skal laegges vaegt pa flere fakto-
rer. Det kan ogsa veere vanskeligt at male, om lgs-
ningen lever op til kravene, da der ikke er en speci-
fik lasning at sammenligne med.

En tredje ulempe ved funktionsudbud er, at de
ofte er bekostelige at udarbejde et tilbud ud fra, da
det ofte indebzerer en del projektering for at sand-
synliggere, at det tilbudte ogsa kan udfaeres i prak-
sis uden, at der efterfolgende skal ofres dyre inge-
nigrtimer pa at udarbejde den ofte meget store do-
kumentationspakke. Det vil derfor vaere en fordel,
hvis der i funktionsudbuddet var flere oplysninger
og maske eksempler pa, hvordan opgaven kunne
lzses uden al for meget beregning.

En fjerde ulempe ved funktionsudbud er, at det
naesten altid kun er de store entreprengrfirmaer, der
har kreefter og skonomi til at udarbejde et tilbud
uden at skulle entrere med en ekstern radgiver, der
jo bestemt ikke er gratis. Derfor vil der naesten al-
drig komme nyt blod ind i branchen i form af min-
dre virksomheder, der med tiden kan vokse sig star-
re og maske ogsa veere mere innovative end de vel-
etablerede entreprengrfirmaer.

Samlet set kan funktionsudbud dog, selv med de
omtalte ulemper, veere en fordelagtig udbudsform,
hvis man gnsker innovative lgsninger og mere kon-
kurrence og fleksibilitet i Iasningen. Det er dog vig-
tigt at vaere opmaerksom pa de papegede ulemper
sasom vanskeligheder med at fastleegge kravene og
evaluere tilbuddene. Det kan derfor veere en god
idé ngje at overveje, om funktionsudbud er den ret-
te udbudsform til den konkrete opgave — og hvis ja
- at serge for at udarbejde et detaljeret udbud med
de stillede funktionskrav og evt. med eksempler p3,
hvad der @nskes.
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